
 

The	Water	Street	Advisors	Team	
LEANNE FOSTER, DIRECTOR, CPA  lfoster@waterstreetadvisors.com  262.210.6637 
JOHN KIELICH, PRINCIPAL, CPA  jkielich@waterstreetadvisors.com   414.899.0565 
JOHN WEBER, VICE PRESIDENT  jweber@waterstreetadvisors.com   630.201.0348 
ALAN HILL, CONSULTANT    alan@waterstreetadvisors.co.uk  262.344.4284 
GARY LES, CEO SERVICES    gles@waterstreetadvisors.com   414.243.3885 
GARY STEINHART, CEO SERVICES   gary.steinhart@gmail.com    414.333.6878 

 

 

 

Sta s cs – Not Just a Baseball Thing Anymore 

July has to be the best month for anyone in any part of the world that has some interest in sports. Whether it be World Cup 
futbol (soccer for us in America), or Wimbledon tennis or the Tour de France for cyclists, or the upcoming Bri sh Open for 
golf fans, there is something for everyone.  These are some of the best events the world can offer. While watching the 
various sports in July you may (or may not) agree that there is no more ‘American’ pas me than Major League Baseball.  It 
was especially inspiring to see the very patrio c respect that was given to our armed forces during the games on July 4th. 

 

It is amazing how the baseball announcers can quickly access and quote sta s cal nuances about the game including the 
drop distance of a pitcher’s sinker ball when it is 93 degrees on a rela vely humid day as it compares to the rest of the 
games that he has pitched sinkers in this year.  And from that they postulate that if, in the first two innings, his sinkers are 
averaging a 4-5” drop, then he will likely pitch a good game from that point on.  While part of this is due to the accumulated 
baseball knowledge of the announcers, the major contributor is the technology that enables exac ng measurements of the 
strike zone and instantly computes sta s cal data from each pitch, then delivers these meaningful  dbits in real  me to the 
announcers calling the game live. 

 

If this technology is readily available to make watching our favorite team more enjoyable, what can it do for your business?   
One of the first things a Credit Analyst is taught is how to analyze a business by looking at its financial statements and 
calcula ng ra os from those statements that tell a story or illuminate a trend, whether good or bad, about the business.  If 
lenders use this informa on to understand your business, perhaps you will also find the informa on insigh ul.  

 

Financial informa on, including informa on about trends, and ra o calcula ons are the ‘sta s cs’ used in business.  While 
you may not be deciding which player to bring up from the Minor Leagues, or to trade, you do need to have an idea of what 
direc on your business is going.  Ra os such as the Current Ra o can tell you where you stand from a working capital 
perspec ve and may help you predict a  me of  ght cash flow availability before it happens.  The Fixed Charge Coverage 
ra o is a favorite ra o used to monitor whether a business is genera ng enough cash flow to meet its ‘fixed’ (contractual) 
payment obliga ons.  Knowing these numbers and where they may be headed is cri cal to managing a well-run business.   

 

It is not necessary to have a team of sta s cians to have this knowledge, a businesses sta s cian can be its accountant, 
CFO or bookkeeper, or even its QuickBooks program.  These sta s cs are available to any business genera ng a financial 
statement.  The important part is to generate them in the first place and learn how to analyze and interpret them to help 
you run your business on a day-to-day basis. A well-run business is a more valuable business.   

 

If you would like to discuss how to get more from your financial repor ng and value for your company, please give us a call. 

 


